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Asbj0rn Jokstad: 

Etterutdanning av tannleger - obligatorisk? 

Det blaser en intemasjonal vind med 
krav om obligatorisk etterutdan­
ning for tannleger. Sist ute er Gene­

ral Dental Council i England som fra 1. 
januar 2000 har palagt sine medlemmer 
krav til etterutdanning for a opprettholde 
sin tannlegelisens. 

Jeg skal ikke diskutere fordeler og 
ulemper eller motiver for innfuring av 
dette, eller problemer forbundet med a 
administrere en slik ordning. Personlig 
mener jeg deter pa hoy tid at dette blir obli­
gatorisk for at norske pasienter skal fa en 
best mulig behandling. 

Selvfulgelig er det butikk i obligatorisk 
etterutdanning. Kombinasjonen av palagt 
etterutdanning og at det er tannlegene 
som ma betale direkte eller indirekte er en 
potensiell gullgruve for alle akt0rer som 
ligger i startgropa. Dette gjenspeiler seg 
blant annet pa lntemett, hvor sakalte 
«continuing dental education courses» 
dukker opp i en rasende fart. Enhver «fjor­
tis» med litt basalkunnskap om webdesign 
samt bruk av noen odontologiske fagter­
mer vil kunne lage noe som tilsynelatende 
ser profesjonelt ut. 

Med noen fa unntak er dessverre 
dataassistert leering over Intemett et 
begrenset satsningsomrade ved flere aka­
demiske odontologiske milj0er. Det er 
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ulike grunner til dette, men en hovedarsak 
er antakelig, som i Oslo, at man har over­
ordnede signaler om a bruke det lille man 
mottar av ressurser til undervisning av stu­
d enter lokalt. Derfor har det meste av til­
budene pa Intemett blitt utviklet i regi av 
nystartede kommersielle akt0rer. En liten 
andel er laget av profesjonelle organisa­
sjoner, eksempelvis Academy of Dentistry 
i USA, som har ambisjoner om a bygge opp 
0konomien. Per mai 2000 kan ca. 160 kurs 
for tannleger, utviklet av ca. 60 leverand0-
rer, identifiseres pa Intemett. «Undervis­
ningspakkene» varierer bade i form, inn­
hold og vitenskapelig basis, og brukeme 
betaler mellom 90 kr per time til 450 kr per 
time for a «kurses» (multipliser dette med 
170 000 tannleger i Nord-Amerika som 
hver skal ha 50 timer palagt etterutdan­
ning og se hvor mange nuller du far!) . 

Atlntemettbasertundervisning er kom­
metfor a bli er innlysende. Det store sp0rs­
malet er imidlertid hvem som kvalitetssi­
krer disse kursene? Hvem evaluerer om 
slike kurs gir forbedret pasientbehand­
ling? Hvem s0rger for at den vitenskape­
lige sannhetsgehalten er i trad med de 
siste oppdaterte vitenskapelige funn? 

Man kan tenke seg to alternative sce­
narier for hvordan ulike nasjonale tannle­
geforeninger vil forholde seg til situasjo-

nen. Alternativ en vii veere selv a utvikle 
eller engasjere eksteme leverand0rer og 
«selge» disse til sine medlemmer. Alter­
nativ to vil veere a bygge opp kompetanse, 
eventuelt i samrad med dem som har slik 
kompetanse, for kontinuerlig a vurdere og 
anbefale u!ike kurs som tilbys. I skrivende 
stund finnes ingen Intemettkurs beregnet 
for tannleger pa norsk, men dette er vel 
bare et tidssp0rsmal. Det finnes ingen 
nasjonale tannlegeforeninger som i skri­
vende stund har utviklet dataassistert 
leering og lagt dette ut pa Intemett. Anta­
kelig er arsaken at en seri0s utvikling av 
databasert undervisning krever dataek­
spertise og -milj0 som det ikke er reg­
ningssvarende for nasjonale tannlegefore­
ninger a prioritere ressurser til a bygge 
opp. 

I FDI arbeides det for tiden med a 
utvikle kriterier for a akkreditere Inter­
nettbaserte etterutdanningskurs for tann­
leger. Tanken er at tannleger skal kunne 
velge fra en liste over akkrediterte kurs 
som vil veere tilgjengelig pa FDis Inter­
nettsider. Forhapent!igvis vil dette bidra ti! 
at tannleger rundt om i verden slipper a 
bruke hardt tiltrengt arbeidstid og valuta 
pakurs som ikke gir adekvatfagligutbytte. 

Adresse: lnstitutt for klinisk odontologi, Univer­
sitetet i Oslo 

Forlang to ars kvalitetsgaranti 
og ca. halv pris 

nar du bestiller tanntekniske produkter! 

Din partner innen tannteknikk. Kontakt 055 for et tilbud! 
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